Lactalis CHEF DE SECTEUR GMS 

Votre mission

Au sein de l'une de nos Divisions Commerciales, rattaché au Chef des Ventes Régional, vous êtes responsable d'un portefeuille de clients constitué d'hypermarchés et de supermarchés répartis sur un secteur géographique de 1 à 5 départements. A ce titre, après une solide formation initiale sur nos produits, nos techniques de vente et la gestion d'un secteur, vous développez le Chiffre d'Affaires et les parts de marchés de nos marques en :

* négociant la présence de nos références dans les linéaires,

* dynamisant les ventes à l'aide de moyens publi-promotionnels : Têtes de Gondoles, Ventes Animations, Prospectus, Winners Per Store, Bons de Réduction, PLV...,

* optimisant les implantations produits grâce à des outils merchandising performants,

* participant activement à la vie de votre région et de votre Division grâce la qualité des informations et la pertinence des propositions contenues dans votre reporting.

Votre profil

Une formation commerciale ou IAA de Bac+3 à Bac+5 (ESC, Universitaire ou Ingénieur) idéalement consolidée par une première expérience en GMS (côté distributeur ou fournisseur), vous a permis de développer votre goût pour le contact, la négociation, le marketing et la gestion.

Les perspectives

Ces compétences, vos souhaits d'évolution et l'accompagnement par votre Manager font de vous un futur Directeur Développement des Ventes ayant des perspectives tant en France qu'à l'international. Merci de nous adresser votre candidature (CV + Lettre de Motivation) en retrouvant cette opportunité sur la rubrique Offre d'Emploi du site www.lactalis.fr 

Début du contrat: Dès que possible

Durée du contrat: Durée indéterminée

Contrat : CDI

Zone géographique : Nice

